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DIE PERFEKTE AUSSCHREIBUNG?

(Ernst gemeinte) Frage eines Mandanten:

Wie sieht die perfekte Ausschreibung aus?
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UBERBLICK

Die perfekte Ausschreibung gibt es nicht, aber es gibt ein paar wichtige Stellschrauben im Vergabeverfahren, die mafigeblich

zum Beschaffungserfolg beitragen kdnnen

Planung einer Beschaffung
~ Wahl der Verfahrensart

- Markterkundung

- Erstellung der Vergabe- und
Vertragsunterlagen
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Durchfihrung der
Ausschreibung

- Angebotsphase

Vergabeverfahren

N
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Abschluss der
Beschaffung

- Zuschlag

- Nach Vertragsschluss

~
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Markterkundung als Instrument zur Entwicklung von ,marktgerechten” Vergabekonzepten nutzen!

| Problem: Offentliche Auftraggeber schreiben [T-Leistungen ,am Markt vorbei" aus
— Veraltete Losungen
— Technisch nur mit unverhaltnisméaBig groBem Aufwand umsetzbare Losungen
— Festlegung auf bestimmte Produkte oder gar keine bzw. wenige Festlegungen
— Keine Vertragsbedingungen oder Vertragsbedingungen mit einseitiger Risikozuweisung zulasten der Anbieter

| Konsequenzen: Abschreckung von Bietern, kein Wettbewerb, unwirtschaftliche Beschaffungen, ,schlechte" Vertrage

| Losung: Markterkundungen
— Zielist die Entwicklung eines marktgerechten Ausschreibungsdesigns
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Markterkundung als Instrument zur Entwicklung von ,marktgerechten” Vergabekonzepten nutzen!

| Offentliche Auftraggeber haben bei Markterkundungen einen weiten Gestaltungsspielraum

— Kein formeller Rahmen vorgegeben; méglich ist der Austausch bei Messen, individueller Kontakt, ,formelle”
Markterkundungsverfahren (selten)

— Kein Vorgabe, mit bestimmten Unternehmen oder einer bestimmten Zahl an Unternehmen sprechen zu missen

| Empfehlung daher; Kontakt suchen, ,Themen" identifizieren, Lsungen vorschlagen

| Risiko fir Bieter?

— Kein Ausschlussautomatismus bei Mitwirkung an der Vorbereitung von Vergabeverfahren!
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Welche ist die ,beste” Vergabeverfahrensart? Erleichterter Zugang zur Verhandlungsvergabe und zu
Direktauftragen in Krisenzeiten

| Krisenbedingt erhéhte Wertgrenzen fir Direktauftrége,
Verhandlungsvergabe mit/ohne Teilnahmewettbewerb und
Beschrankte Ausschreibungen ohne Teilnahmewettbewerb

nutzen!
— Brandenburg: Beschrankte Ausschreibungen oder
EUROPAWEIT Verhandlungsvergabe ohne Teilnahmewettbewerb bei
ALl 100,000 EUR (netto)
B e | : E}‘ézrt]sfsf;/s;fsac;?ahren — Niedersachsen: bis 215.00%EUR U.Sq.Auftrﬁgg Zur
_ Beschrinkte Ausschreibung | | | Verbesserung der !T und ybgr |cherhe|t im
_ Verhandlungsvergabe — Wettbewerblicher Dialog Zusammenhang mit dem Ukraine-Krieg
s — Innovationspartnerschaft | — Bayern: bis 215.000 EUR (netto) Verhandlungsvergabe oder
Direktauftrag
— Verhandlungsverfahren | Beschrinkte Ausschreibung ohne Teilnahmewettbewerb;
— Wettbewerbe Direktauftrag bis 25.000 EUR (netto) fir Vergaben, die vor

dem 31.12.2023 begonnen werden.
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Warum verhandeln?

| Vorteile der Verhandlungsvergabe bzw. des Verhandlungsverfahrens

— Offentlicher Auftraggeber muss sich zu Verfahrensbeginn nicht auf eigene Vertragsbedingungen festlegen
(nationale und EU-weite Verfahren).

— Sondierung vor Angebotsabgabe ist mdglich, Bieter habe umfangreiche Maglichkeiten, ihre Vorstellungen zur Vertragsgestaltung
einzubringen (nationale Verfahren).

— Alles ist verhandelbar! Selbst bei Vorgabe von Vertragsbedingungen kénnen Bieter Verhandlungsvorschldge fir abweichende
Vertragsbedingungen einbringen (nationale und EU-weite Verfahren).

| Vorteile des Direktauftrags (nur nationale Verfahren)
— Kein wettbewerbliches Vergabeverfahren, lediglich formloser Preisvergleich erforderlich
— Offentlicher Auftraggeber kann die Vertragsbedingungen des Bieters akzeptieren
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Erstellung der Vergabeunterlagen — Was muss der dffentliche Auftraggeber beachten?
| Vergabeunterlagen beinhalten in der Regel (§§ 29 Abs.1VgV, 21Abs.1UVg0)
— Anschreiben (Aufforderung zur Angebotsabgabe/Verhandlung)

— Bewerbungsbedingungen (Regeln fir die Durchfihrung des Vergabeverfahrens, insbes. Eignungs- und Zuschlagskriterien)
— Vertragsunterlagen mit Leistungsbeschreibung und Vertragsbedingungen
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Weniger ist mehr: Praxistaugliche und einfache gestaltete Eignungskriterien und —nachweise

§ 122 Abs. 2S. 2 GWB /
§ 33 Abs. 1. 1UVg0

Nachweise (nur in Oberschwellenbereich
explizit geregelt: §§ 44, 45, 46 VgV)

Befdhigung und

n Erlaubnis zur

Berufsausiibung

— Eintragung in ein Handels-/ Berufsregister

— Erlaubnis zur Ausiibung der Leistung (z.B.
Rechtsdienstleistungen)

. : — Bankerkldrungen
ertsc.haftuche ine — Haftpflichtversicherungsnachweis
Q finanzielle )
Leistungsfahigkeit — Jahresabschlisse
— Umsatzangaben
— Referenzen

Technische und
berufliche
Leistungsfahigkeit
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— Angaben zum Personal

— Beschreibung der techn. Ausristung
— Nachweise der berufl. Qualifikation
— Durchschnittliche Mitarbeiterzahlen
— Angaben zu Unterauftragsvergaben

—

Nachweisformen
— Vorrang der Eigenerklarung beachten
— EEE und PQ akzeptieren

— Bescheinigungen nur ausnahmsweise / auf
gesondertes Verlangen des AG
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Erfolgsfaktor: Geeignete Zuschlagskriterien zur Ermittlung des wirtschaftlichsten Angebots

| Ermittlung des besten Preis-Leistungs-Verhaltnisses; erforderlich ist (nur) eine ,Verbindung mit dem Auftragsgegenstand".

| Mdgliche Kriterien sind geman §§ 58 Abs. 2 VgV, 43 Abs. 2 UVgO:

> Qualitat (Oberbegriff), einschlieBlich techn. Wert, Asthetik, ZweckmaBigkeit, Zuganglichkeit der Leistung
(,Barrierefreiheit"), soziale, umweltbezogene, innovative Eigenschaften

| > Qualitat des fir die Leistung vorgesehenen Personals |

> Kundendienst, techn. Hilfe, Lieferbedingungen, -termine und —fristen
> Energieeffizienz (§ 67 VgV)

| Preis oder Qualitdt als alleiniges Zuschlagskriterium sind erlaubt.

| Angabe in der Bekanntmachung oder in den Vergabeunterlagen.
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Erstellung der Vergabeunterlagen — Welche Vertragsbedingungen?

| In wettbewerblichen Vergabeverfahren: Offentlicher Auftraggeber muss den Gleichbehandlungsgrundsatz beachten!
— Mit einander vergleichbare Angebote erfordern einheitliche Vergabeunterlagen fir alle Bieter.
— Einheitliche Vergabeunterlagen beinhalten einheitliche Vertragsbedingungen.

| Was st vorgeschrieben?
— 88729 Abs. 2 VgV, 21 Abs. 2 UVgO: Der Teil B der Vergabe- und Vertragsordnung fir Leistungen (VOL/B) ist in der Regel in den
Vertrag einzubeziehen.

— VV3.1zu § 55BHO: Bei der Vergabe von offentlichen Auftragen nach Nr. Tund 2 sind ergénzend insbesondere die folgenden
Regelungen anzuwenden:
3.1.1die Erganzenden Vertragsbedingungen fir die Beschaffung von IT-Leistungen (EVB-IT) bzw. die Besonderen
Vertragsbedingungen fir die Beschaffung und den Betrieb von DV-Anlagen und -Gerdten sowie von DV-Programmen; die Hinweise
zu den EVB-IT sind zu beriicksichtigen*, (...)"
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Was sind EVB-IT?

| Ergdnzende Vertragsbedingungen fir die Beschaffung von IT-Leistungen: Mustervertrage zur Standardisierung des
Verwaltungshandelns, wenn es um die Beschaffung von Informationstechnik fir den dffentlichen Sektor geht

| Ziel: Schaffung eines ausgewogenen, den beidseitigen Interessen entsprechenden Regelwerks, das allen IT-Beschaffungen zugrunde
zU legen ist

| In Ausnahmeféllen kann auf Anwendung der EVB-IT verzichtet werden. Ausnahmefalle liegt vor, wenn kein Unternehmen bereit ist,
die EVB-IT als Vertragsgrundlage anzuerkennen oder wenn durch die Einbeziehung der EVB-IT die Beschaffung insgesamt
unwirtschaftlich wirde.

| Sofern keine haushaltsrechtliche Vorgabe des 6ffentlichen Auftraggebers besteht, kann ohne gesonderte Begriindung auf die

Verwendung der EVB-IT Vertrdage verzichtet werden.
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Welche EVB-IT Vertrédge gibt es und welcher Vertrag ist der ,richtige“?

Grobe Systematik der EVB-IT Vertragstypen nach Auftragsgegenstand

Hardware + Software

(,System")

EVB-IT System EVB-IT Uberlassung A
EVB-IT Uberlassung B
EVB-IT Erstellung
EVB-IT Service

EVB-IT Pflege S

EVB-IT Systemlieferung

EVB-IT Service
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EVB-IT Kauf EVB-IT

Dienstleistung
BVB-Miete

BVB-Planung

EVB-IT Instandhaltung EVB-IT Cloud
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Welche EVB-IT Vertrédge gibt es und welcher Vertrag ist der ,richtige“?

Differenzierung anhand konkreter Leistungen des AN

EVB-IT Uberlassung A Kauf von Standardsoftware mit / ohne Pflegeleistungen
EVB-IT Uberlassung B Miete von Standardsoftware
EVB-IT Erstellung \Ii(rj]tgilaunndgalrr[ljtli;/;fvtzlrs;oftware [ Anpassung Software auf Quellcodeebene / umfangreiches Customizing
ST G Pflege von Individualsoftware; Serviceleistungen fir Individualsoftware, die nicht durch entsprechende

Regelungen in den EVB-IT Erstellung abgedeckt sind

EVB-IT Pflege S Pflege von Standardsoftware

EVB-IT Dienstleistung Dienstleistungen, die nicht durch andere EVB-IT Vertragstypen abgedeckt sind

EVB-IT Cloud Cloud-Leistungen: Saas, laaS, PaaS, MCS
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PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

Welche EVB-IT Vertrage gibt es und
welcher Vertrag ist der ,richtige"?

Entscheidungshilfe beim
CIO des Bundes
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https://www.cio.bund.de/SharedDocs/downloads/Webs/CIO/DE/digitale-loesungen/it-beschaffung/evb-it-bvb/entscheidungshilfe-zu-der-evb-it.pdf;jsessionid=5400464798F3ABC06D4BA668F2A1B5C1.1_cid364?__blob=publicationFile&v=1

PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

EVB-IT Cloud
Leistung
Software as a Service (SaaS) Bereitstellung von Software bzw. Funktionen von Software in einer
vom Auftragnehmer betriebenen Infrastruktur.
. . Infrastructure as a Service (laaS) Zurverfigungstellung von IT-Ressourcen wie z. B. Rechenleistung,
Was sind Cloud-Leistungen? Datenspeichern oder Netzen als Dienst
Platform as a Service (PaaS) Bereitstellung einer kompletten Infrastruktur und standardisierter
Schnittstellen, die von Diensten des Auftraggebers genutzt werden.
Managed Cloud Services (MCS) Z.B. Benutzerverwaltung, ggf. die Verwaltung verschiedener Cloud-
Angebote bzw. Optionen, Kapazitdts-management, Beratung bei
Upgrade- und Lizenzfragen etc. - jeweils ausgerichtet am
individuellen Bedarf des Auftraggebers.

Probleme bei der Beschaffung von Cloud-Leistungen bisher:
| Keine vollstdndig geeigneten EVB-IT Vertragsmuster fir die Beauftragung von Cloud-Leistungen
| Unzureichende Mdglichkeiten, vertragliche Vorgaben z.B. von Hostingprovidern zu beriicksichtigen
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1 PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

PLANUNG EINER BESCHAFFUNG

EVB-IT Cloud

| Ldsung: Neue standardisierte EVB-IT Cloud mit

| Vertragsmuster fir Cloudleistungen, in dem fallspezifische Regelungen
uber Textfelder und Ankreuzmdglichkeiten getroffen werden kénnen

| EVB-IT Cloud-AGB: Allgemeine Geschaftsbedingungen mit elementaren
Regelungen fir die Leistungserbringung

| Kriterienkatalog fir Cloudleistungen: Méglichkeit, differenzierte
Vorgaben fir die konkreten Cloudleistungen zu machen, von den AGB
abzuweichen oder Uber diese hinauszugehen. Aulerdem:
Einbeziehungsmaglichkeit von Bieter-AGB

| Anlage zur Einbeziehung von auftragnehmerseitigen AGB
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DURCHFUHRUNG DER AUSSCHREIBUNG

Austauschmaglichkeiten zwischen Auftraggebern und Bietern wahrend der laufenden Verfahrensfristen nutzen!

| Bieter haben wihrend der Verfahrensfristen jederzeit die Mdglichkeit, Fragen zu stellen und Anderungsvorschlige zu den
Vergabeunterlagen zu unterbreiten.

| Hierzu sind wahrend des Verfahrens (nur) die vorgeschriebenen Kommunikationskanéle zu nutzen. Kommunikation im Hintergrund mit
,guten Kontakten" beim Auftraggeber ist zu vermeiden § 124 Abs. 1Nr. 9 lit. a) GWB:

,Offentliche Auftraggeber kénnen unter Beriicksichtigung des Grundsatzes der VerhéltnisméBigkeit ein Unternehmen zu
Jedem Zeitpunkt des Vergabeverfahrens von der Teilnahme an einem Vergabeverfahren avsschliefen, wenn das Unternehmen
versucht hat, die Entscheidungsfindung des dffentlichen Auftraggebers in unzuldssiger Weise zu beeinflussen, [...]"

| Dies giltin Verfahren mit und ohne Verhandlungsmdglichkeit gleichermafen.
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DURCHFUHRUNG DER AUSSCHREIBUNG

Offen sein fir ,gute” Bieterfragen!

| Beispiel 1(Anpassung Servicezeiten):

— Auftraggeber mit Sitz in Minchen fordert im Rahmen einer Ausschreibung von Serviceleistungen auf der Grundlage eines EVB-IT
Servicevertrags Servicezeiten von Montag bis Freitag von 07:00 Uhr bis 18:00 Uhr. GemaB Nr. 17.3 der Bieter-AGB erbringt der Bieter
Supportleistungen per Telefon, Ticketsystem oder E-Mail (,Kommunikationskanéle") von Montag bis Freitag, jeweils von 9 Uhr bis
17 Uhr (,Servicezeit"), jedoch nicht an gesetzlichen Feiertagen in Hamburg.

— Mdglicher Bieterfrage:

st der Auftraggeber bereit die in Nr. 6 EVB-IT Servicevertrag festlegten Servicezeiten aahingehend anzupassen, dass die

Leistungen von Montag bis Freitag, jeweils von 9 Uhr bis 17 Uhr (,Servicezeit”), jedoch nicht an bundesweiten gesetzlichen
Feiertagen zv erbringen sind?

Dies wirde uns die Mdglichkeit erdffnen, die anzubietenden Pauschalen mit 10% geringeren Personalkosten zu kalkulieren.”
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DURCHFUHRUNG DER AUSSCHREIBUNG

Offen sein fir ,gute” Bieterfragen!

| Beispiel 2 (Vereinbarung Erstattung von Reisekosten):

— Auftraggeber schreibt Softwareentwicklung auf der Grundlage eines EVB-IT Dienstvertrages aus. Die Leistungen werden nach
Aufwand auf der Grundlage der vereinbarten Tagessétze vergitet. Im Projekt ist mit einem hohen, aber nicht ndher definierten
Bedarf an Reisetéatigkeit zu rechnen. Nach Nr. 4.1.3 EVB-IT Dienstvertrag werden Reisekosten und Reisezeiten nicht gesondert
vergitet. Nach Nr. 5.7 Bieter-AGB werden Reisezeiten vergitet und Reisekosten erstattet.

| Mdgliche Bieterfrage:

,Ist der Auftraggeber bereit, Reisekosten [nach Maligabe des BRKG]
ZU erstatten und Reisezeiten zu vergiiten? Dies anzubietenden
Tagessdtze ohne einen ansonsten erforderlichen Risikozuschlag von
[...]% zu kalkulieren."
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DURCHFUHRUNG DER AUSSCHREIBUNG

Austauschmaglichkeiten zwischen Auftraggebern und Bietern wahrend der laufenden Verfahrensfristen nutzen!

| Bieter haben grundsatzlich keinen Anspruch auf eine fir sie giinstige Vertragsgestaltung.
| Bieter haben daher keinen Anspruch auf die Umsetzung von Anderungsvorschlégen.
| Ausnahme: unzumutbare Risiken, vgl. §§ 7 Abs. 1Nr. 3 VOB/A-EU, 7 Abs. TNr. 3 VOB/A:

,0em Auftragnehmer darf kein ungewdhnliches Wagnis aufgebiradet werden fir Umsténde und Ereignisse, auf die er keinen
Einfluss hat und deren Einwirkung auf die Preise und Fristen er nicht im Voraus schétzen kann.”

| Anspruch auf Preisgleitklausel? Nur bei nicht beeinflussbaren und nicht durch eine kaufméannisch verninftige Kalkulation abbildbaren
Risiken, i.d.R. (-); vgl. VK Bund, Beschluss vom 19.10.2022 - VK 1-85/22
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ABSCHLUSS DER BESCHAFFUNG

Bei Zuschlagserteilung mussen alle Fragen geklart sein!

| Zuschlag = i.d.R. zivilrechtlicher Vertragsabschluss (Annahme des Angebots).
| Mit dem Zuschlag dirfen keine von der Ausschreibung abweichenden Vertragsbedingungen eingefiihrt werden!

| Beispiel: Ein dffentlicher Auftraggeber (AG) schreibt die Uberlassung einer Software mit Dienstleistungs-/Entwicklungsanteil aus.
Vertragsbedingungen des AG waren nicht Bestandteil der Ausschreibung. Bieter B unterbreitet das wirtschaftlichste Angebot. In den
AVB, die seinem Angebot beilagen, heifit es

,Soweit der Kunde bei [...] individuelle Leistungen beauftragt, z.B. Anpassungs- oder Entwicklungsleistungen, handelt es sich um
Dienstleistungen.”

Dem Zuschlagsschreiben ist ein EVB-IT Erstellungsvertrag (= Werkvertrag) beigefiigt. Der AG bittet den B, den ausgefillten EVB-IT
Erstellungsvertrag umgehend unterzeichnet zuriick zusenden. B ist mit dem Abschluss eines Werkvertrages nicht einverstanden. Er
kommt der Bitte um Unterzeichnung nicht nach und nimmt die Leistung auch nicht auf. Der AG beauftragt ein anderes Unternehmen
mit der Leistung und verlangt von B Erstattung der dadurch entstandenen Mehrkosten.
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ABSCHLUSS DER BESCHAFFUNG

Bei Zuschlagserteilung mussen alle Fragen geklart sein!

| Mit dem Zuschlag dirfen keine von der Ausschreibung abweichenden Vertragsbedingungen eingefihrt werden!

| OLG Celle, Urteil vom 29.12.2022 - 13 U 3/22:

,Mit dem Zuschlagsschreiben hat der [AG] das Angebot [des B] nicht unverdndert angenommen, sondern gemafi § 150 Abs. 2 BGB

ein neves Angebot mit dem Inhalt der iibersandten Vertragsausfertigung erteilt. [..] Der Vertragsentwurf weicht von dem auf den
Ausschreibungsunterlagen beruhenden Angebot [des Bl ab. [...]

[Der Zuschlag] mit den in dem Vertragsentwurf enthaltenen - und fir einen Bieter erkennbaren - Anderungen stellt grundsétzlich
ein neves Angebot im Sinne des § 150 Abs. 2 BGB dar. [...]

Mit dem neven Angebot [des AG] galt das Angebot [des B] geméli § 150 Abs. 2 BGB als abgelehnt. Daher erlosch es geméli § 146 BGB
[ ] "

B hat das Angebot des AG nicht angenommen. Es ist kein Vertrag zustande gekommen! Es besteht kein Schadensersatzanspruch des
AG.

I
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ABSCHLUSS DER BESCHAFFUNG

Nachverhandlungen nach Zuschlag in engen Grenzen erlaubt.

| Vertraglich vorbehaltene Anderungen (§ 132 Abs. 2 Nr. 1 GWB).

—Zuldssig sind Anderungen, die — unabhangig von ihrem Geldwert —in den urspriinglichen Vergabeunterlagen in Form von Klar,
prazise und eindeutig formulierten Uberpriifungsklauseln oder Optionen vorgesehen sind.

— Grenze: Der ,Gesamtcharakter des Vertrags" darf nicht gedndert werden.

| Zuldssige Auftragserweiterungen (§ 132 Abs. 2 Nr. 2 GWB): Zusétzliche Leistungen, die nicht in den Auftragsunterlagen vorgesehen
waren, konnen an den Auftragnehmer vergeben werden, wenn ein Auftragnehmerwechsel aus wirtschaftlichen oder technischen
Griinden nicht erfolgen kann und mit erheblichen Schwierigkeiten oder betrachtlichen Zusatzkosten fir den Auftraggeber verbunden
ware. Eine Preiserhéhung darf insgesamt nicht mehr als 50 % des Werts des urspringlichen Auftrags betragen.

| Anderungen aufgrund unvorhersehbarer Umsténde sind ebenfalls erlaubt (§ 132 Abs. 2 Nr. 3 GWB). Der Gesamtcharakter des Vertrags
darf nicht verandert werden. Eine etwaige Preiserhhung darf 50 % des urspringlichen (ggf. bereits gednderten) Auftragswertes nicht
ubersteigen.
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ABSCHLUSS DER BESCHAFFUNG

Nachverhandlungen nach Zuschlag in engen Grenzen erlaubt.

| Bagatelldnderungen (§ 132 Abs. 3 GWB): Anderungen eines dffentlichen Auftrags, deren Wert 20 % des urspriinglichen Auftragswerts
nicht Gbersteigt.

| Unwesentliche Vertragsdnderungen (§ 132 Abs.1S.1und 2 GWB):

Wesentlich sind Anderungen, die dazu fiihren, dass sich der dffentliche Auftrag erheblich von dem urspriinglich vergebenen
Gffentlichen Auftrag unterscheidet.
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ABSCHLUSS DER BESCHAFFUNG

Nachverhandlungen nach Zuschlag in engen Grenzen erlaubt.

| Ziffer 15.3 EVB-IT Erstellungs-AGB als Beispiel fiir vertraglich vorbehaltene Anderungen (§ 132 Abs. 2 Nr. 1GWB)?
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ZUSAMMENFASSUNG

ZUSAMMENFASSUNG
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FRAGEN / DISKUSSION
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LITERATURTIPP
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Der Bestseller fir den Einstieg in das neue Vergaberecht (inkl. VOB/A-Reform 2019)
Mit berticksichtigt u. a. GWB, VgV, VOB/A, SektV0, VSVgV, UVg0 und VergStatV0

Uber 100 Praxistipps und Beispiele sowie 40 Grafiken und Tabellen veranschaulichen die Inhalte leicht und
verstandlich.

Systematischer Uberblick iber Grundlagen und Funktionsweisen des Vergaberechts
Klare und verstandliche Sprache

An den Bedirfnissen der Praxis orientiert
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IHR ANSPRECHPARTNER

DR. MARC ROBKE

| T+4930206443-0
| roebke@lutzabel.com
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Partner, Rechtsanwalt, Fachanwalt fir Vergaberecht
Berlin

Rechtsanwalt bei LUTZ | ABEL seit 2020

Einer der besten Rechtsanwaélte im
Bereich Offentliches Recht in

Deutschland.”
Handelsblatt & Best Lawyers 2022

Rechtsanwalt fir Vergaberecht in einer fiihrenden Wirtschaftskanzlei, 2013 — 2020

Rechtsanwalt in vergaberechtlich spezialisierten Kanzleien, 2007 — 2012

Zulassung als Rechtsanwalt, 2007

Studium der Rechtswissenschaften an den Universitadten Potsdam und Toulouse

|
|
| Rechtsabteilung der Deutsche Bahn AG, 2012 - 2013
|
|
|

KOMPETENZEN

| Projektbegleitende Rechtsberatung im Verkehrssektor,
insbesondere OPNV/SPNV

| Ausschreibungen und Vergabeverfahren im Bereich
Health Care

| Vergabeverfahren mit Beziigen zum
Sozialversicherungsrecht, u.a. SGB Il und SGB I, SGB V,
SGB IX und SGB XI

L!A

Vergabemanagement
IT-Vergabe- und Vertragsrecht, UfAB, EVB-IT
Vergabe von Planungsleistungen sowie Bauvauftragen

Vergabe von Kommunikationsagenturleistungen und
Rechtsberatung im Kultursektor

Zuwendungsrecht
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